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1. KREIRANJE CJENIKA 

Cjenici se definiraju u 'Prodaja – Proizvodi – Cjenici' pritiskom na '+ NOVI'. 

 

Nakon upisa naziva cjenika u polju 'Valuta' definira se valuta za taj cjenik.  

 

 

Na kartici 'Postava' moguće je odrediti za koju grupu država će se taj cjenik koristiti. 
Ako se ostavi prazno, cjenik će vrijediti za sve države. 
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Također, ovdje je moguće definirati prikaz popusta na dokumentima: 

• Popust uključen u cijenu - neće se prikazati popust, nego samo ukupna 
cijena (sa uračunatim popustom). 

• Prikaži kupcu javnu cijenu i popust - na dokumentima će biti prikazan 
popust 

 

2. DEFINIRANJE CIJENA 

Na kartici 'Pravila cijena' pritiskom na 'Dodaj stavku' potrebno je definirati cijene, 
odnosno popuste na sve proizvode, na pojedine proizvode ili na kategorije 
proizvoda. 

 

Pritiskom na 'Dodaj stavku' otvara se skočni prozor na kojem se definiraju pravila 
za izračun cijena. 

Načini izračuna cijena su sljedeći: 

• Fiksna cijena – definira se fiksna cijena 
• Popust – definira se popust 
• Formula – definira se formula za izračun cijene 

Odabrani način izračuna cijena može se primjenjivati na: 

• Sve proizvode 
• Određenu kategoriju proizvoda 
• Određeni proizvod 
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Moguće je odrediti 'Minimalnu količinu' za određenu cijenu te razdoblje valjanosti. 

 

3. IZRAČUN CIJENA PREKO FORMULE 

Ako se cijena izračunava preko Formule, moguće je definirati sljedeće uvjete: 

• Osnova prema kojoj će se izračunavati cijena – osnova izračuna može biti 
Prodajna cijena, Trošak ili Drugi cjenik 

• Popust – može se dodati popust 
• Dodatne naknade – može se dodati/oduzeti neki dodatni iznos 
• Metoda zaokruživanja – može se definirati da se dobivena cijena zaokruži 

na određenu decimalu 
• Marža – može se definirati minimalna marža 
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4. POVEZIVANJE PARTNERA S ODGOVARAJUĆIM CJENIKOM 

Kad su kreirani cjenici potrebno je u matičnom kartonu partnera odabrati 
odgovarajući cjenik na kartici 'Prodaja i nabava' u polju 'Cjenik'. 

 


